iad

SIENTA BIEN AL MUNDO INMOBILIARIO

Si td también tienes

espiritu emprendedor,
:conviértete en uno de ellos!

:Unete a la red inmobiliaria iad!
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iad, un EIR I« EVEN del sector
inmobiliario que marca la diferencia

Desde su creacioén, iad se ha consolidado como el partner ideal para ayudarte a cambiar de vida
y crear tu propio negocio inmobiliario. Y es que, tanto si tienes experiencia en el sector como
si eres un recién llegado al mundo inmobiliario, iad te ofrece todas las herramientas y servicios
para llevar al éxito en tu aventura empresarial.

iad, una auténtica historia de éxito

iad se cred en Francia el 1 de mayo de 2008 y desde entonces persigue sin descanso su mision
de ser la red inmobiliaria de asesores inmobiliarios auténomos mas innovadora y mas extensa
del mundo.

Nuestro modelo tnico que combina el marketing de red con el sector inmobiliario crece
rdpidamente y se expande a escala internacional.

¢Y si manana tu también fueras parte de la red inmobiliaria lider en Europa?

Hoy, nuestro modelo colaborativo ofrece a miles de personas la posibilidad de tener su negocio
inmobiliario y convertirse en su propio jefe. Un modelo hecho pory para emprendedores.




Eniad,tenemos 4 pilares fundamentales que funcionan en total armonia
y hacen que nuestro modelo sea uUnico:

n Emprendimiento

Ofrecemos a miles de personas la oportunidad
de cambiar sus vidas a través del desarrollo
profesional en el sector inmobiliario. Con iad,
recibirds apoyo y acompanamiento a lo largo de
toda tu aventura empresarial.

Sector inmobiliario E

Los asesores iad tienen la misién de ayudar
a todas aquellas personas que quieren hacer
realidad su proyecto inmobiliario. Asi pues,
facilitan y acompafan a sus clientes en la
compra, venta o alquiler de sus inmuebles.

E] La comunidad

iad es una comunidad de miles de asesores
inmobiliarios repartidos en 8 paises: Francia,
Portugal, Espafa, Italia, Alemania, Reino
Unido, México y el estado de Florida (EE.UU)
basada en un modelo Unico que combina el
marketing de red con el sector inmobiliario.

Internacional ﬂ

Bajo el compromiso de convertirnos en la red
inmobiliaria lider en el mundo, iad trabaja
para definir el sector inmobiliario y empre-
sarial del manana. Gracias a nuestra politica
#OneNetwork, todos los asesores gozan de
las mismas oportunidades en todos los paises
donde la marca esté presente.
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Estos 4 pilares esenciales estan respaldados por la tecnologia digital y el aprendizaje continuo,
proporcionando un apoyo 6ptimo e integral a todos los miembros de la red iad.

() Digital

Desarrollamos nuestras propias herramientas
digitales, con total independenciay, sobre
todo, en perfecta sintonia con la profesiéony
las necesidades cotidianas de los asesores y
sus clientes*. Nuestra obsesion por la innova-
cion nos ha convertido en uno de los unicor-
nios franceses y en uno de los lideres proptech.

T, Aprendizaje continuo

En iad, nunca dejamos de aprender. Gracias a
nuestro completo programa de aprendizaje que
apoya a todos los asesores (procedan o no del
sector inmobiliario) todos los agentes inmobilia-
rios independientes siguen un programa de for-
macién a medida que garantiza la profesionalidad
y el desarrollo de su plan de negocio.

4 Clasificacién FrenchWeb500 2021 https://www.frenchweb.fr/fw500 ET https://www.journaldelagence.
com/1203475-iad-arrive-en-tete-du-classement-fw500-frenchweb-d-in-le-secteur-proptech




Asesor/a inmobiliario:
Una profesion con futuro

Funciones del dia a dia

Cualquier asesor inmobiliario tiene una amplia gama de responsabilidades, entre las que
destacan la prospeccion, la negociacidon y las ventas. Seras responsable de:

Prospeccion de nuevas propiedades.

LJ Comercializaciéon de los inmuebles en venta o alquiler.
/2 Gestidn de las visitas a la propiedad.

& Acompanamiento a los clientes en las negociaciones.

Apoyo en la gestién de los tramites administrativos relacionados.

Conocimientos técnicos y habilidades interpersonales

Actualmente, en la mayor parte de Espafia no es necesario tener una titulacién para ejercer la
profesion de asesor inmobiliario. Sin embargo, en las Comunidades Auténomas de Catalufia,
Valenciay Baleares hay que estarinscrito en el Registro de Agentes de la Propiedad Inmobiliaria
de cada una de ellas para el ejercicio profesional, exigiéndose una formaciéon académica.

Esto no es ningln impedimento para quienes quieran unirse a la red, pues al formar parte
de iad no sélo podras adquirir todos los conocimientos técnicos sobre la profesion sino que
ademas, como representante de la marca, podras ejercer de asesor comercial en todo el
territorio.

Competencias profesionales:

F Tener un buen dominio de la parte técnica. Conocer todas las etapas de una
9 operacién inmobiliaria, estar al dia del mercado, conocer cuestiones juridicas,
fiscalidad, etc.

@ Estar al dia del mercado inmobiliario en cuanto a su evolucién, tendencias y
herramientas tecnoldgicas.

Aptitudes personales:

Ser diplomatico/a, cordial y educado/a.

© Tener dotes interpersonales y excelente trato al cliente.

¢¢ jEstar dispuesto/a a asumir nuevos retos!




Todo lo que necesitas saber sobre
s tramites administrativos

lo
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Esbuenosaberlo

En Espana, crear una empresa
no tiene porque ser ningun
quebradero de cabeza.

A continuacién te detallamos
algunos consejos para hacer mas
llevadera |la parte administrativa
del proceso.

O

EL ESTATUTO DE ASESOR

INMOBILIARIO AUTONOMO E

INDEPENDIENTE

Al unirte a la aventura iad, trabajaras
en tu propio nombre, es decir, como
persona fisica, bajo la condicién de
“agente iad”, también conocido
como asesor comercial o asesor in-
mobiliario auténomo.

Al unirte a iad, no necesitaras ins-
cribirte en los registros de agentes
de la propiedad inmobiliaria exis-
tentes porque actuaras en nom-
bre de un mandante, la empresa
iad, inscrita en todos ellos y habi-
litada para actuar como agente de
la propiedad inmobiliaria.

No existe relacidon de subordinaciéon entre el mandante y el asesor inmobiliario.
En otras palabras, no hay relacién de subordinacién entre tu e iad.

N



Todo lo que necesitas saber sobre
los tramites administrativos

12

EMBARCARTE EN LA
AVENTURA DEL ESPIRITU
EMPRESARIAL

Convertirse en asesor inmobiliario auténo-
mo independiente en iad es iniciarse en una
via de emprendimiento personal, trabajando
para uno mismo y en su propio beneficio.

En Espana los agentes comerciales inmobilia-
rios pueden operar como trabajadores auté-
NOMOS O COMO empresas.

* Trabajadores auténomos independien-
tes®: con un tramite rapido y sencillo. Bas-
ta darse de alta en Hacienda (IAE) y en la
Seguridad Social, con abono a esta ultima
de cuotas mensuales. Ideal para iniciarse
en la actividad. Deben abonar el Impues-
to de Renta de Personas Fisicas (IRPF), con
declaraciones trimestrales ademas de la
anual, sin limite de ingresos.

* Como Microempresa®, con la forma ju-
ridica de Sociedad de Responsabilidad
Limitada Unipersonal (SRLU). Con un tra-
mite de creaciéon simplificado y alta en Ha-
cienda, en el Censo de Actividades Eco-
ndémicas (IAE) éptimo segun los ingresos
que se obtengan. Deben abonar el Im-
puesto de sociedades (IS), pudiendo go-
zar de bonificaciones los primeros afos. Si
se pasa de los Iimites de facturacion (2M€)
puede considerarse pequena empresa.

5 Consultar siempre con un asesor fiscal y laboral los

requisitos y condiciones vigentes en el momento del
alta.
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Todo lo que necesitas saber sobre
los tramites administrativos
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Para unirte oficialmente a iad, estas son
las medidas administrativas que deben
adoptarse:

e Firmar un contrato de agente comer-
cial con iad Espana.

e Alta en |la Seguridad Social como tra-
bajador auténomo.

e Alta en Hacienda.

* Seguro de responsabilidad profe-
sional (RCP).

Esbuenosaberlo

Es posible hacer negocios a tiempo parcial o cobrando el paro.

Puedes compaginar el trabajo asalariado con la actividad de agente comercial
auténomo, siempre que se respeten las condiciones establecidas en tu contrato de
trabajo (por ejemplo, la presencia de una clausula de exclusividad) o las condiciones
establecidas en tu convenio colectivo (por ejemplo, las modalidades de trabajo a
tiempo parcial)

¢Estas sin empleo y percibes prestaciones de desempleo?

Debes saber que, en determinados casos, compaginar tu actividad de agente comercial
con la prestacion por desempleo no afecta al pago de este dltimo. No obstante, ten
cuidado con la cuantia que percibes. Estas prestaciones no pueden superar el importe
del salario diario de referencia; de lo contrario tus subsidios pueden verse reducidos.
En todos los casos, ponte en contacto con el SEPE (Servicio Publico de empleo Estatal)
o con tu asesor, que serd el mas indicado para facilitarte informacién y apoyo en la
puesta en marcha de tu negocio.

INO



Apoyo y acompaifamiento

en tu aventura empresarial

En iad, sabemos que no se nace «asesor inmobiliario», pero sabemos como llegar a serlo. Gracias
al apoyo personalizado que recibirds en cada etapa de tu aventura empresarial, lograras triunfar y

prosperar en tu nueva profesion.
La figura del «coach»

Uno de los factores diferenciales del modelo
iad es la figura del coach.

El coach es un emprendedor de la red que
también inicié su camino en iad y que ahora,
ademas de ejercer su actividad como asesor
inmobiliario, también desarrolla su propio
equipo contando con personas como tu.

Para ayudarte a ser mas independiente, tu
coach te propondré seguir el Programa de
Acompaiamiento Inicial o PAI. El objetivo
de este programa es ayudarte a adquirir los
fundamentos de la profesion de asesor in-
mobiliario y alcanzar los conocimientos so-
bre el mercado y el terreno.

Un programa de acompafiamiento completo y a tu medida

E-learning: la Universidad en linea de iad

La Universidad online de iad ofrece cursos a distancia con un conjunto de fichas didacticas y
videos que te ayudaran a adquirir las nociones basicas y ampliar tus conocimientos. También
cuenta con un sistema de validacién a modo de test al final de cada bloque para validar lo

aprendido.

Como resultado, adquiriras las competencias clave necesarias para convertirte en asesor/a

inmobiliario/a en las siguientes areas:

INMOBILIARIO
COMERCIAL

518

JURIDICO

MANAGEMENT ETICA
Y DESARROLLO

PROFESIONAL

7

COMUNICACION



Cursos presenciales
En iad tienes también la oportunidad de capacitarte de forma presencial, en los centros de

formacidn habilitados por todo el territorio. En estos centros, los asesores iad comparten su
experiencia y conocimientos a través de cursos habilitados por iad y talleres.

CURSOS SOBRE LA PROFESION

CA2i Convertirse en Asesor Inmobiliario iad
MAC 1 Mandato de alta calidad, Nivel |
MA2i Misiones del Asesor iad, Vendedor
MAZ2i Misiones del Asesor iad, Comprador
MAC 2 Mandato de alta calidad, Nivel I
Taller de prospeccién con iad 1/2
Taller de prospeccién con iad 2/2

Taller de recalificacion de mandatos

Taller de Compradores




Cursos presenciales

Unos de los factores diferenciales del modelo iad es el Marketing de Red es por eso que

te ofrecemos toda la capacitacién necesaria en este ambito con los siguientes cursos sobre
MLM (Multi Level Marketing):

[CURSOS DE MLM_

MLM Lista célida
MLM Lecciones Basicas
MLM MLM Mi Exito

CURSOS DE GESTION Y MANAGEMENT

CMBi Conviértete en Manager Bronce iad
CMPi Conviértete en Manager Plata iad
CMOi Conviértete en Manager Oro iad
CMPAi Conviértete en Manager Platino iad (proximamente)
Taller CAP 10 Gestion de equipos

2 el




m de herramientas,

servicios y acuerdos exclusivos

El Pack Premium: Herramientas y servicios 360°

iad pone a tu disposicion herramientas, servicios de asesoramiento legal, administrativo e
informatico, asi como recursos digitales y servicio de marketing y publicidad para ayudarle en
tu dia a dia para que puedas concentrarte Unicamente en el desarrollo de su negocio.

T

0
Obtener apoyo y formacién

e Un gestor/a administrativo/a dedicado te
guiara en tus primeros pasos en iad y te
aliviara la carga administrativa.

® Recibiras apoyo diario de la sede para tu
negocio: soporte técnico informatico, servicios
de marketing, etc.

e Gracias a la Universidad online 24/7 podrés
aprender todo sobre el sector inmobiliario.

e Haz reuniones con tu coach o reldinete con
otros companieros en los centros de formacion
para mejorar tus competencias y compartir

experiencias.

Aumento de la productividad

¢ Sin oficinas, ni horarios. Todo lo que necesitaréas
serd un ordenador y un teléfono mévil para
dedicarte a tu negocio cuando y donde quieras.

¢ Firma electrénica de tus mandatos y documentos
del dia a dia.

® Una herramienta promocional para impulsar tu
organizacién de ventas.

e Acuerdos con partners y socios del sector para
ayudarte a dar un servicio 360 a tus clientes.

&
Busqueda de compradores

¢ Difusién masiva de tus anuncios inmobiliarios
en los principales portales nacionales e
internacionales.

¢ Una tienda online iad de articulos
promocionales, material de impresién y regalos
para clientes.

* Microsite personalizado con tus datos,
escaparate virtual y mucho maés en iadespana.es.

e Propertips by iad, una herramienta de
prospeccidn y recomendacién inmobiliaria
exclusiva para asesores de la red iad.

@

Busqueda de clientes y candidatos

e Eniad dispones de una herramienta propia
para la prospeccion y captacion de mandatos.

e Un software especifico para realizar estudios
de mercado y estimacion de precios.

¢ Una herramienta de difusién masiva de tus
anuncios en multiples portales .

® Herramienta exclusiva de gestion de leads
candidatos para ayudarte a hacer crecer tu
equipo.

OFERTA INICIAL +

Con el propésito de impulsar a los emprendedores inmobiliarios a
crear su negocio, en iad disponemos de una oferta inicial con la que

obtienes todos estos beneficios y servicios [l g LR AATN Y los

primeros 6 meses.

“Tarifa bonificada de 99,00€ + IVA durante los é primeros meses incluyendo el mes de incorporacién. Después 129,00€ +IVA.
Consultar promociones adicionales vigentes del Plan Starter +.



LTI a la altura

de tu compromiso

Para favorecer el desarrollo de tu carrera empresarial y ayudarte a alcanzar la libertad financiera,
iad te ofrece 4 fuentes de ingresos: la produccidn personal, las recomendaciones inmobiliarias,
recurrencias de tu organizaciéon comercial y comisiones de los acuerdos con proveedores.

Producciéon personal
Honorarios del 69% al 87,8%" por operacién (IVA no incluido)

*Sujeto a condiciones - véase el programa Produccién+

Ejemplo 1

Entras un mandato y también
encuentras al comprador

Ejemplo 2

Entras un mandato
pero otro asesor encuentra

al comprador

Comision iad
10.000€

Comision iad
10.000€

Recibes el Compartes con otro asesor
69% de comisién el 69% de la comisién

sobre la venta sobre la venta

L ]
- »
&

' : ;
Tu recibiras una La comisian del
comision de otro asesor sera de

3.450€ 3.450€

Tu comisién
asciende a 6.900€

Recomendacién inmobiliaria

Un 12% de beneficios por recomendacién inmobiliaria
(IVA no incluido)

¢No puedes encargarte personalmente de un proyecto inmobiliario? jNo hay problema!
Recomienda a otro asesor inmobiliario de la red iad y si tu companero/a logra vender la
propiedad, tu recibirads el 12% de los honorarios, impuestos no incluidos, cuando se cierre la
operacion.


https://www.join-iad.es/app/uploads/sites/3/2023/05/base-legal-produccion-v2023.pdf

Tu organizacion comercial

Con iad puedes desarrollar tu organizacién co-
mercial a través de la esponsorizaciéon’. Es decir,
puedes sumar personas a tu equipo y recibir un
porcentaje de los honorarios por cada una de
las ventas. En contrapartida, tu te convertirds en
su coach vy, por lo tanto, en su persona de refe-
rencia dentro de la red.

Gracias a este sistema basado en el Marketing
de Red, podréas desarrollar tu organizacion has-
ta en 5 niveles. Mas adelante explicaremos esta
fuente de ingresos en mayor profundidad.

PRODUCCION +

Este plan impulsa a los asesores que mayor produccion
de ventas generan, permitiéndoles percibir un 87,8%
de comision iad (en lugar del 69%) al superar los
70.000 € de facturacion (IVA no incluido) ElglilskXelels

primeros anos.

En el tercer afio natural, el plan Produccién +' beneficiara
alosasesores que hayan cumplido la condicién adicional
de haberintegrado en su organizacién a un nuevo asesor
adicional esponsorizado.

A partir de 5 miembros en tu organizacién, puedes
beneficiarte de un KLl 1NN T I K b7

aplicado sobre la progresién de las comisiones que te

genera la organizacion, entre los periodos de referencia
Ny N-1

Y si tienes 30 o mas miembros en tu equipo, el
complemento sera el equivalente al 15% aplicado
sobre la progresion de las comisiones que te genera tu
organizacion, entre los periodos de referencia Ny N-1.

"Mas informacién en la web www.join-iad.es



LN FET para alcanzar

la libertad financiera

La esponsorizacion en iad sitla a los asesores en el centro del modelo, gracias a sus habilidades
relacionales. El principio es sencillo: jhacer crecer tu propio negocio liderando y desarrollando
tu equipo!

Para ello, tendras la oportunidad de sumar a tu equipo nuevos asesores autébnomos, a los que
apoyaras y acompafaras durante todo su tiempo en iad, al igual que tu coach hizo con contigo.

Por cada miembro que sumes a tu organizacion y por cada operacién que esta persona haga, tu
recibirds una comision.

No existe una relacion de subordinacién entre ti y los miembros de tu equipo,
pero como coach si tienes un compromiso con ellos: apoyarlos a lo largo de
toda su carrera en iad.

La esponsorizacion: ;como funciona?

Las personas que se sumen a tu equipo formaran parte de tu organizaciéon de ventas. Puedes
desarrollar tu negocio a tu propio ritmo, con la vista puesta en la libertad financiera. Tu
organizacion de ventas crecera en funcion de tus objetivos, y seras ti quien ponga en marcha tu
plan de negocio. Veamos algunos ejemplos:

16



Has incorporado personalmente

a 3 personas, pero recibes una
comisién por cada una de las ventas
de los 363 asesores de tu red.

Incorpora 3 personas a tu equipo 3

Acompanales en su desarrollo y aliéntales
a hacer crecer su negocio. 9

Desarrolla tu red hasta en 5 niveles y
multiplica tus ingresos. 27

Si cada uno de los miembros incor- 81
pora 3 personas mas, lograras un
equipo de ventas de 243 personas

PONGAMOS UN EJEMPLO

Has incorporado personalmente a

5 personas pero recibes una comision
por cada una de las ventas de los
3905 asesores de tu red.

5 Incorpora 5 personas a tu equipo.

2 Acompanales en su desarrollo y aliéntales
5 a hacer crecer su negocio.

Desarrolla tu red hasta en 5 niveles y
1 25 multiplica tus ingresos.

625 Si cada uno de los miembros incor-
pora 3 personas mas, lograras un
equipo de ventas de 3905 personas

3125

Carlos acaba de incorporarse a iad. Cuenta con Sofia, su coach, que le acompanara a lo largo
de su carrera en iad, ademas del apoyo que le ofrece iad.

Cuando Carlos realice su primera venta
completa, recibird una comision del 69%
sobre los honorarios de iad.

Sofia recibird una comisién del 7% de los
honorarios percibidos por iad.

Al cabo de un tiempo, y una vez ha realizada su
primera venta en iad, Carlos decide empezar
a crear su propia organizacién incorporando
nuevos asesores independientes.

Carlos se convertira en el coach de Eva,
que sera su primera asesora esponsorizada.
Fl apoyard y acompafara a Eva sobre el
terreno y cuando Eva haga una venta,
recibird hasta el 69% de los honorarios
de iad, mientras que Carlos recibiré el 7%
y Sofia el 3% de los honorarios percibidos
por iad.

Sofia recibird una comisién por la venta de cada uno de los asesores de su equipo repartidos

en 5 niveles de desarrollo.



* Tu organizacién puede llegar a comprender 5 niveles, este es el % de comisién que
percibiras por las ventas de los miembros de tu equipo segun el nivel:

Q
* 1° nivel =7% Q, Q .Q Q

* 2% nivel = 3% 0 0 0 0 0 Q9
. 3 nivel = 1,5% Q Q4 00 Q

- 4 nivel = 0,5% Q0 00 Q

C 5 nivel - 0,2% Q Q0 Q

r2 Esbueno saberlo

Este porcentaje proviene directamente de iad y no repercuten en la comisién portransaccion
que recibe el asesor inmobiliario, jasi todos ganamos!




valores experiencias y éxitos

Valores compartidos

TN ENEETEHRETE es compartir

iad es un modelo colaborativo basado en 8 valores sélidos que permiten el correcto desarrollo
de la red a nivel internacional. De este modo, los agentes iad |levan a cabo su actividad en
total armonia y ofrecen un nivel de servicio 6ptimo a los clientes.

CONFIANZA o

Es la base del ecosistema de iad.

COMPARTIR ©

Creemos en el intercambio de competencias y
conocimientos para construir juntos nuestro éxito.

UNIDAD ©

Todos formamos parte de la familia iad,
una familia en la que todos colaboramos.

SABIDURIA o

Anteponemos el didlogo al conflicto.

—o PROFESIONALIDAD

Nuestro objetivo es ofrecer un
excelente servicio a nuestros clientes.

o CORAJE

Por todos aquellos que han cambiado su vida
con iad y ayudan a otros a lograr el cambio.

°© HUMILDAD

Cada miembro de la organizacion,
independientemente de calificaciéon,
debe seguir siendo humilde y accesible.

o LEALTAD

Una red inmobiliaria internacional

iad confia en que el sector inmobiliario
del manana es internacional.

Es por ello que, puedes esponsorizar a
nuevos asesores mas alla de las fronte-
ras nacionales en todos aquellos paises
donde iad tiene presencia: Portugal,
Espana, Italia, Alemania, México, Flori-
day el Reino Unido.

Todos los procesos y herramientas es-
tén a tu disposicion para facilitarte la
integracion de asesores inmobiliarios
independientes en tu organizacién iad
en el extranjero, con el consiguiente
enriquecimiento profesional y perso-
nal.

\ “ iad Florida
iad Mexico

iad Portugal

Todos colaboramos entre nosotros
para garantizar el éxito de la red.
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iad Espana

iad France

iad Deutschland

iad Iltalia
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Para fomentar el intercambio, unir a los iadianos y celebrar las cifras, cada afio se organizan
varios eventos como la Convencién Nacional o el CAP Management & Leadership. Estos en-
cuentros son una verdadera oportunidad para que los sesores de la red y los miembros de la
sede se relinan y compartan sus experiencias.
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CAPML 2024 - League of Champions
Alicante




Convencidon Nacional 2023
Barcelona

iad Building 2024
Girona




Miles de asesores en el mundo
ya forman parte de la red iad

;seras ta el sic uiente?

£0 Recomiendo iad

Satisfecha de usar con éxito todas las herramientas de inteligencia artificial y el
CRM que me brinda iad para hacer un buen trabajo, esto me permite apoyar

a muchas familias a cumplir su suefio de vender o comprar su casa. iad es una
Multinacional que me apoya en todo momento a cumplir mis objetivos porque
cuenta con un equipo extraordinario de profesionales que hacen que todo
funcione bien. {Siempre adelante!

@ Melissa SALINAS - Asesora inmobiliaria en Madrid

£0 Recomiendo iad

«Asesor inmobiliario de iad espafia desde 2 anos en Torrevieja. Encontré la em-
presa que mas me conviene. Los valores son fuertes. La profesionalidad y simpatia
de todos los agentes son de primer nivel.»

& Nicolas BUFFETRILLE - Asesor inmobiliario en Torrevieja

€0 Recomiendo iad

«Desde que comencé como asesora independiente inmobiliaria en la red iad

hace casi 4 afios, mi vida ha cambiado por completo. Estoy enormemente
agradecida por la oportunidad de emprender mi propio negocio a nivel nacional e
internacional jy esto es solo el principio!

Gracias iad por esta increible oportunidad»

g@ Aurélie BERGER - Asesora inmobiliaria en Vilanova i la Geltrd

£0 Recomiendo iad

«iad me ha dado la oportunidad de crear mi propio negocio y la libertad de
poder gestionar mi tiempo y asi compaginar mi vida personal y profesional.
Gracias por esta oportunidad. »

& Elisabeth PEIX - Asesora inmobiliaria en Sant Vicen¢ de Montalt



EN RESUMEN, iad es...

OPORTUNIDAD
ACOMPANAMIENTO
COMPROMISO

INTERNACIONAL
COMUNIDAD
APOYO

iad es...

LIBERTAD
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iad

SIENTA BIEN AL MUNDO INMOBILIARIO

Descubre mas sobre iad en join-iad.es

00000

Toda la informacidon de este folleto esta actualizada a Enero 2025 @

*Todos los agentes iad son agentes comerciales auténomos independientes (sin gestién ni retencién de fondos) de la Sociedad IAD ESPANA INMOBI- <
LIARIA A DOMICILIO S.L., inscrita en el Registro Mercantil de Barcelona, al Tomo 46263, folio 193, hoja B 514722, inscripcién 1a, con CIF no B-67131573

titular del nimero 8564 (AICAT) del Registro de agentes inmobiliarios de Catalufia y del nimero 2218 del Registro de Agentes de la Intermediacién
Inmobiliaria de la Comunidad Valenciana (RAICV).



